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Seduire les acheteurs a moindre coiit

Grace au home staging, vous pouvez mettre en valeur votre maison en vente sans trop de frais

Iesallaires. edaclion@lranscontinental.ca

Si vous songez & mettre votre
résidence en vente a court ter-
me, sachez qu'il est possible de
la mettre en valeur sans trop
de frais. Comment 7 Grice au
home staging, un nouveau
concept importé des Btats-Unis
qui gagne en popularité depuis
un an au Québec.

En résumé, il s'agit de « met-
tre en scéne sa maison » — c'est-
A-dire modifier le décor — dans
le but de séduire les acheteurs.,

« Lélément-clé, c'esi de dé-
personnaliser la maison «, ex-
pligue France Arcand, qui a
fondé aver son associée, Bri-
gitte Poitras, Coup d'eeil De-
sign, une des premiéres firmes
spécialisées en home staging
au Québec,

Ils faut donc faire disparaitre
les photos de famille, les des-
sins d'enfants et autres
marques personnelles afin de
créer une amhiance neutre.
Les visiteurs auront ainsi plus
de facilité a se figurer dans cet
intérieur.

« Dans la décision d'achat,
tout se passe dans les 90 pre-
miéres secondes de la visite, 11

faut done susciter un coup de

caeur o, soutient M Arcand.

Les deux spécialistes recom-
mandent aussi de repeindre
les murs dans des tons & la mo-
de, de recouvrir d'un jeté ou
d'une housse un meuble dé-
fraichi, de changer les poi-
gnées des armoires pour que
le décor de la cnisine soit au
gofit du jour, Et bien siir, un
bon ménage s'impose.

« On épure les piéces en en-

levant des meubles afin qu'el-
les paraissent plus grandes,
explique M™ Arcand. 8'il le
faut, on loue un entreptt pour
entreposer le surplus. On fait
la méme chose dans le gara-
ge. Si la maison est trop plei-
ne, les gens auront du mal &
s'y figurer avec tous leurs
meubles. »

« 8i la maison est bien pré-
parée, les études prouvent
que le vendeur peut obtenir
de 2 % 4 10 % de plus lors de
la vente, Selon I'état du mar-
ché, il pourra la vendre en
deux fois moins de temps »,
affirme la spécialiste.

De petits travaux

fui rapportent gros

M= Arcand conseille égale-
ment de faire les petits travaux
de rénovation qui s'imposent,

comme de réparer un perron
fissuré ou de remplacer des
bardeaux manquants. Lexerci-
ce se révele toujours profitable.

« Liacheteur a toujours ten-
dance & réduire son offre d'a-
chat d'un montant supérieur
aux colts qu'il aura a investir
pour effectuer des rénova-
tions, Pour des réparations qui
totalisent 2 000 §, il exigera
que le vendeur réduise son
prix de 10 000 § », explique
Mare Cousinean, vice-prési-
dent des communications et

du marketing de Re/Max, qui

publie également sur son site
Internet (www. remax-que-
bec.com) un indice de retour
sur rénovation.

Un calorifere défectueux doit
étre réparé, mais pas foreé-
ment remplacé. Linvestisse-
ment risque de ne pas étre ren-
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table, car l'acheteur pourra
vouloir convertir le systéme de
chauffage au gaz ou & 'électri-
cité, précise M, Brassard,

Le coilt des services des
spécialistes de Coup d'ceil de-
sign varie selon la superficie
de la propriété. Pour une
maison de 2 000 pi? et
moins, le tarif s'éléve a
600 § (analyse et réamé-
nagement inclus). A cette
somme s'agjoute le codt
des rénovations et des
réparations recom-
mandées qui s'éléve
généralement 4 1 %
de la valeur mar-
chande de la pro-
priété, selon M
Arcand. m




